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UAA2 : BUDGET ET DROIT 
 
Avant tout, prends une feuille annexe afin de réaliser ton propre 
glossaire que tu vas alimenter au fur et à mesure de la leçon. C’est 
important car tu pourras l’utiliser dans les évaluations. 
 
 

1. Je caractérise l’agent économique « ménage » 
 

ACTIVITE 1a : photo-langage.  
 

  

  

 

 
 
En observant ces images, qu’évoque, pour toi, le mot « ménage » ? 
 
 ......................................................................................................................................................  
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 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 

ACTIVITE 1b : vidéo – Mademoiselle Rose. 
 
Visionne la vidéo qui se trouve sur  
https://www.youtube.com/watch?v=06DnEsZJt9M .1 
 
Réponds aux questions suivantes :  
 

1. Que représente le circuit économique ?  Utilise le mot « agent économique » dans ta 
réponse. 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
2. Comment définissent-ils la notion de « ménage » ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
3. Quel est le rôle de l’agent « ménage » dans le circuit économique ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

  

 
1 Produite par la Banque de France - Cité de l'Économie et de la Monnaie, en partenariat avec Universcience. 
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ACTIVITE 1c : les biens et les services. 
 

Quelles différences fais-tu entre ces diverses images ? 

 

 

 

 

 

 
 

 

Créons les définitions. 

 

Bien : 

 ......................................................................................................................................................  
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Service : 

 ......................................................................................................................................................  

Service non marchand : 

 ......................................................................................................................................................  

ACTIVITE 1d : le circuit économique. 
 
Complète le schéma économique suivant à l’aide des mots ci-dessous.   
 
Distingue les flux réels (en traits gras) des flux monétaires (en traits pointillés). 

Intérêts – Biens/Services non marchands – Payement des exportations – Intérêts – Impôts, 
taxes, cotisations – Importations – Biens/Services – Investissements – Payement des 

importations - Salaires – Epargne – Exportations – Subsides/primes – Travail – Impôts, taxes, 
cotisations – Aides/primes – Paiement des biens/services – Biens/services non marchands 
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Entreprises 

Banques 

M
énages 

Etat 
Reste du m

onde 
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Venons-en aux définitions :  
 
Ménage au sens économique du terme :  

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 
Bien : 
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 
Service : 
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  
 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   
 
 
  

Elève 
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2. J’explique l’utilité d’un budget 
 

ACTIVITE 2a : jeu « Argent sur Table ». 

Après avoir joué avec « Argent sur Table », selon toi, quelle est l’utilité de réaliser un budget ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 

ACTIVITE 2b : Alex consomme de manière responsable. 
 
Visionne la vidéo suivante : 
https://www.wikifin.be/fr/video/consommation-responsable 
 

1. Cite les critères qu’Alex pourrait retenir pour l’achat de vêtements ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
2. Que pourrait faire Alex pour éviter des achats impulsifs ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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ACTIVITE 2c : Alex budgétise. 

Visionne la vidéo suivant :  
https://www.wikifin.be/fr/video/budget 
 

1. Quelle est la définition du budget ? Intègre les mots « fixes » et « variables » dans cette 
dernière. 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
2. Cite un moyen qui facilite le payement des dépenses fixes. 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 

3. En cas de dépassement du budget, pourquoi est-ce important de renflouer son compte 
bancaire rapidement ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
4. Comment peut-on éviter un endettement ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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ACTIVITE 2d : « checklist » de ton budget. 

Tu es en couple et tu viens de terminer tes études.  Tu as décroché un contrat 
à durée indéterminée.   
 

1. A l’aide d’un tableur (ou à la main), établis la liste (pas les montants, 
juste une liste) des rentrées et des dépenses. Imagine tout ce que vous devrez payer 
mensuellement (frais fixes et variables). 
 

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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2. Dans un second temps, fais l’estimation de tout ce dont tu as 
besoin pour l’aménagement de ton appartement et l’achat 
éventuel d’un véhicule. 
 
 
Tu peux utiliser des catalogues (Ikea, etc.) et/ou internet pour 
t’inspirer. 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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3. Que penses-tu de la différence entre les recettes et les dépenses ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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3. Je distingue les principaux moyens de paiement et de crédit aux 
particuliers, leurs avantages, leurs risques 

 
ACTIVITE 3a : j’identifie les différents moyens de paiement2. 
 

1. Coche le(s) moyen(s) de paiement le(s) plus utilisé(s) en fonction des achats illustrés 
plus bas. 

 
Doc Liquidités / 

cash 
Carte bancaire 
- carte de débit Carte de crédit Virement Domiciliation Ordre 

permanent 
Smartphone / 

sms 
1        
2        
3        
4        
5        
6        
7        
8        
9        
10        
11        
12        

 
 
 
 
 

Doc 1 Doc 2 
  

 
  

 
2 Tableau inspiré de la fiche « Les moyens de paiement » de Wikifin 
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Doc 3 Doc 4 

 
 

Doc 5 Doc 6 

  

Doc 7 Doc 8 
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Doc 9 Doc 10 

  
Doc 11 Doc 12 
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2. Cite les avantages, les inconvénients, les risques et les preuves du paiement de chaque 
moyen proposé3. 

 
 Avantages Inconvénients Risques Preuves du 

paiement 
Liquidité / Cash     

Carte bancaire / 
Carte de débit 

    

Carte de crédit     

  

 
3 Inspiré de la fiche « Les moyens de paiement » de Wikifin 
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Virement     

Domiciliation     

Ordre permanent     

Smartphone / 
SMS 
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Remarque : voici des exemples de :  
 
Quittance : 
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Facture acquittée :  
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ACTIVITE 3b : j’identifie les différents types de crédit et leurs dangers. 
 
Sur base de ces captures d’écran, indique le nom du crédit (à l’aide des mots proposés ci-
dessous) et donne un exemple de son utilisation. 
 
Remarque : Il est possible d’indiquer deux fois le même type de crédit dans le tableau. 
 

Crédit-bail ou leasing - Prêt à tempérament (prêt personnel) - Crowdfunding (financement 
participatif) - Prêt entre particuliers - Ouverture de crédit via la carte de l’enseigne (taux zéro) 

- Prêt à tempérament - Vente à tempérament à taux zéro - Ouverture de crédit - Crédit 
hypothécaire 

 

 

 

 

 



Forcar asbl - Formation sociale et économique - D/2016/7362/3/09 

 21 

Elève 
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Les différents types de crédits : 4 
 
Prêt à tempérament. 
 
Lors de la souscription à un prêt à tempérament, une personne emprunte 
une somme d’argent qu’elle s’engage à rembourser pour une date donnée. 
La durée de l’emprunt et la hauteur des mensualités seront fonction de la 
somme empruntée et du taux d’intérêt obtenu. 
 
Vente à tempérament. 
 
Lors d’une vente à tempérament, le consommateur n’emprunte pas auprès de sa banque, 
mais auprès d’un commerçant chez qui il réalise un achat. Le commerçant va permettre à un 
consommateur d’étaler dans le temps le paiement de cet achat. Le consommateur devra 
rembourser le vendeur en plusieurs mensualités fixes qui incluront souvent des intérêts et des 
frais. Tout comme les courtiers ou les banquiers, les commerçants sont tenus de respecter la 
législation encadrant l’octroi de crédits. 
 
Vente à tempérament à taux ZERO. 
 
Certains commerçants vendent des biens à tempérament sans facturer ni frais ni intérêt. La 
somme des remboursements mensuels correspond alors au prix d’achat. Le crédit est dans ce 
cas gratuit (TAEG (frais + intérêts) de 0%). Il s’agit d’une offre avantageuse, mais il faudra 
veiller à rembourser les mensualités à temps, sinon, il faudra payer des intérêts de retard et 
des amendes. 
 
Que penses-tu de ce type de crédit ? 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
Crédit-bail ou leasing. 
 
Le crédit-bail se présente sous la forme d’un contrat de location pour un bien, assorti d’une 
possibilité d’achat (option d’achat). 
 
L’ouverture de crédit. 
 
L’ouverture de crédit est une manne financière limitée mise à disposition pour une durée 
relativement courte (de 12 à 60 mois en fonction de la hauteur des sommes mises à 
disposition). Le taux d’intérêt débiteur est souvent très élevé (supérieur à 10%).  Pour des 
crédits de longue durée il est préférable de s’orienter vers un prêt à tempérament dont les 
taux sont moins élevés. 
  

 
4 Définitions issues de « Emprunter : informations utiles », sur le site de Wikifin 
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Les trois formes les plus courantes d’ouverture de crédit sont : 
 

 l’ouverture de crédit classique : 

Réserve d’argent, souvent octroyée par un banquier et liée généralement à un compte 
à vue. Elle peut être utilisée à tout moment. Le prêteur a l’obligation de vérifier la santé 
financière (la solvabilité) de l’emprunteur auprès de la Centrale des crédits aux 
particuliers chaque année le jour ouvrable suivant la date anniversaire de la conclusion 
du contrat de crédit. 
La hauteur du taux débiteur dépasse souvent les 10%. 
 

 Découvert : 

La possibilité d’aller en dessous de zéro sur un compte à vue, est une forme particulière 
d’ouverture de crédit. Elle ne doit être considérée que comme une réserve financière 
de secours. Souvent les banques demandent d’ailleurs d’épurer (revenir en positif) la 
ligne de crédit tous les trois mois. Ne pas le faire, c’est s’exposer à des frais et à la 
suppression de cette facilité de paiement. 

 

 la carte de crédit :  

La carte de crédit permet de postposer des paiements, contrairement à la carte de 
débit qui ponctionne immédiatement la somme payée sur un compte à vue. Tous les 
paiements ou retraits d’argent réalisés par carte de crédit sont comptabilisés à une 
date fixe, chaque mois. La somme mise à disposition est déterminée 
contractuellement et dépend des besoins de l’emprunteur et de sa situation 
personnelle. En fonction de la formule de carte de crédit choisie, les sommes utilisées 
sont  

 immédiatement remboursées ou  

 leur remboursement peut être postposé à une date ultérieure moyennant 
le paiement d’intérêts débiteurs (élevés).  

Crédit-pont. 
 
Un crédit-pont est un crédit qui avance des fonds pendant une période relativement courte 
dans l’attente de la réception d’une somme importante.  Il est remboursable en une seule fois. 
 

Crédit hypothécaire ou crédit habitation. 
 
Pour acheter un appartement, une maison, un terrain à bâtir, ou construire une maison ou la 
rénover, il faut disposer d’une manne financière conséquente. Le crédit hypothécaire, crédit 
garanti par une hypothèque sur un bien immobilier, est la forme de crédit la plus adéquate 
pour disposer de l’argent nécessaire à la concrétisation d’un projet immobilier.  
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Cette forme de prêt, uniquement destiné à des projets immobiliers, s’étale le plus souvent sur 
une période de 10 à 30 ans.  
 

N’oublie pas ton glossaire !  

ACTIVITE 3c : le cout du crédit. 
 
Examinons les de financer une voiture.   
On conseille souvent de comparer les TAEG (le taux d’intérêt + frais) entre les différentes 
offres pour trouver la moins couteuse.  
Utilisons la simulation d’emprunt de BNP-Paribas – Fortis pour l’achat d’un véhicule 
d’occasion de plus de 3 ans d’une valeur de 6000€.  
 
Calcule le cout du crédit. 
 

Remboursement en 24 mois Remboursement en  42 mois 

  
 
 
 
 

 
 
 
 

 
Que conclus-tu ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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ACTIVITE 3d : le surendettement. 

Visionne cette vidéo et réponds aux questions. 
« Une vie à découvert » https://vimeo.com/32663585. 
 

1. Quelles sont les sources d’endettement des personnes interrogées dans la vidéo ? 
 

 Sources d’endettement 

Alain  

Maryse  

Jean-Philippe  

Bernard  

Aziza  

Rudy  

Mireille  

Thierry-François  

 
2. A qui peut-on faire appel en cas de surendettement (matériellement et 

psychologiquement) ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 

3. Quel est le principal danger du crédit ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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4. Quels conseils sont cités pour éviter cette situation ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
5. Et pour s’en sortir, que conseillent-ils ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
6. Que penses-tu de la dernière phrase « à force d’acheter le superflu, vous finirez par 

vendre ce qui est nécessaire » ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
Que retiens-tu de cette partie de leçon qui t’a permis de découvrir les différents types de 
crédits ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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4. J’identifie les mentions légales d’un contrat 
 

ACTIVITE 4a : contrat de vente d’un véhicule. 
 
Identifie les mentions légales du contrat de vente à la page suivante. Fluore-les et reporte-les 
ci-dessous. 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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ACTIVITE 4b : contrat de job étudiant. 
 
Identifie les mentions légales du contrat qui se trouve à la page suivante. Fluore-les et reporte-
les ci-dessous. 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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Extrait d’un article publié sur le site de Infor Jeunes :  
 

« Le contrat de travail ne doit pas comporter obligatoirement de période d’essai. Elle est 
automatiquement prestée par l’étudiant qu’elle soit mentionnée ou pas dans le contrat de travail. 
 
La période d’essai existe pour évaluer votre travail et permet à l’employeur de juger si vous convenez 
pour le job proposé. Cette période d’essai doit être rémunérée puisqu’elle doit s’effectuer dans le 
cadre de votre contrat de travail!!! 
 
Attention donc aux employeurs qui veulent que l’étudiant fasse une journée d’essai sans contrat, c’est 
du travail au noir et l’étudiant n’est probablement pas couvert pour les accidents (s’il travaille sur une 
machine par exemple). De plus, il ne sera vraisemblablement pas payé pour sa journée d’essai et ne 
saura même pas prouver qu’il a travaillé à l’essai. 
Durée de l’essai 
La durée de la période d’essai s’élève automatiquement à 3 jours calendrier, qu’elle soit inclue ou pas 
dans le contrat d’occupation étudiant. »5 
 
 
  

 
5 Infor Jeunes : http://www.jeminforme.be/travail/job-etudiant/job-etudiant-periode-d-essai 
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5. J’établis différents budgets et j’évalue les conséquences des choix posés 
 

APPLICATION 5a : achat d’une voiture. 

Tu travailles comme étudiant(e) tous les we (4h le samedi et 4 le 
dimanche).  Ce boulot te permet de recevoir 300€/mois. En été, 
tu as l’habitude de travailler durant quatre semaines (à raison de 
8h/jour), ce qui te permet d’obtenir 1400€.  Chaque mois, tu 
reçois également 50€ comme argent de poche. 
 
Etablis le budget annuel pour l’achat d’une voiture.  Rends-toi sur 
le site de la marque automobile que tu désires et simule un achat avec les options dont tu as 
besoin. 
 
A l’aide d’un tableur, réalise une liste des frais fixes et une liste de frais variables concernant 
l’achat de cette voiture. 
 

Achat 
 
 
 

 

Frais annuellement  
 
 
 
 
 
 
 

 

Calcule tes recettes 
 
 
 
 
 

 

 
Est-ce que cet achat est réalisable ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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APPLICATION 5b : organisation d’un voyage rhétos6. 
 
Liste les dépenses et les recettes pour l’organisation d’un 
voyage rhétos. Aide-toi d’internet et/ou rends-toi dans une 
agence de voyage. 
 
 

Prix du voyage (frais fixes) 
 
 
 
 
 

 

Frais variables  
 
 
 
 
 

 

Estime les recettes 
 
 
 
 
 

 

 
 
Le voyage est-il réalisable ? 
 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

  

 
6 Image : http://www.kadolog.com/sites/default/files/covers/voyager-sans-bagages.jpg 
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6. Je compare différentes offres de crédit lors d’un achat d’un bien ou d’un 
service 

 

APPLICATION 6a : je compare des offres de crédit pour l’achat d’une voiture. 
 
Reprends l’énoncé de l’application 5a. 
Cherche 4 offres de crédit pour l’achat de cette voiture en utilisant 
internet ou des magazines. 
 
 
Compare-les. 
 
Quel est le montant de ton emprunt ? ……………………………….. 
 

Nom de 
l’organisme 

TAEG Mensualités Nombre de 
mensualités 

Cout du crédit 

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 
Une fois que tu auras trouvé la meilleure offre, reprends ton budget « voiture » (application 
5a) et modifie-le afin d’obtenir la nouvelle situation. 
 
Achat : 

 
Total 
 
 

Mensualités  
 
 
 
 

Frais :  
 

Annuellement  
 

Mensuellement 
 
 
 
 
 
 

En comparant avec tes recettes, penses-tu que la dépense est raisonnable ? 
 
 ......................................................................................................................................................  
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 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 

APPLICATION 6b : je compare des offres de crédits pour l’achat d’un appartement. 

Tu viens de tomber sur une superbe annonce d’un appartement en vente à Liège.  C’est un 
logement qui a plus de 5 ans.  Il coute 110000€.  Tu as 18000€ d’économie.  Les frais 
d’enregistrement s’élèvent à 12,50% auxquels il faut encore ajouter les frais bancaires et les 
honoraires du notaire, le tout peut avoisiner les 19%.  Il n’est pas conseillé d’emprunter ces 
frais car ça risque de faire augmenter le taux et donc le crédit. Cependant, parfois, on n’a pas 
le choix.  En ayant des économies (ici, 18000€) qui couvrent ces frais annexes, il est possible 
de faire descendre le taux.  Amuse-toi, fais des simulations pour t’en rendre compte. 
 

1. Sur base de cet énoncé, compare diverses offres de crédit.  Imagine un taux fixe (et 
non variable).  
 
 
A quel type de crédit vas-tu faire appel ? ………………………………… 
 
Quel est le montant de ton emprunt ? ……………………………….. 

 
 

Nom de 
l’organisme 

Taux Mensualités Durée Nombre de 
mensualités 

Cout du 
crédit 

 
 

     

 
 

     

 
 

     

 
 

2. Selon toi, pourquoi le taux n’est pas élevé dans le cas d’un tel achat ?  
 
 ......................................................................................................................................................  
 ......................................................................................................................................................  
 ......................................................................................................................................................  
 ......................................................................................................................................................  
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3. Pourquoi le taux augmente-t-il si tu décides d’emprunter les frais (d’enregistrement, 
honoraires du notaire et frais bancaires) ? 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 
 

4. Imprime le tableau d’amortissement du crédit choisi. 
Que remarques-tu ?  Assure-toi de bien comprendre tous les termes. 

 
 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  

 ......................................................................................................................................................  
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7. Je mets en évidence les implications des parties dans un contrat 
déterminé 

 

APPLICATION 7a : contrat lié à une demande de crédit. 
 

1. Qui est le prêteur ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

2. De quel type de crédit s’agit-il? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

3. Quel est le TAEG ?  Est-ce un taux élevé ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

4. Y a-t-il d’autre frais ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

5. A quoi s’engage le prêteur ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

6. A quoi s’engage l’emprunteur ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  
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7. Que signifie « le consommateur cède la partie cessible de ses rémunérations » ? 

 
 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

8. Que signifie, également, « le consommateur cède la totalité de ses créances » ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

9. Est-il possible de résilier le contrat ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  
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APPLICATION 7b : contrat relatif à l’achat d’un gsm et d’un abonnement. 

Tu souhaites te faire plaisir et acheter l’iPhone 6 - 16Go. A la base, ce smartphone coute 639€. 
Tu as pu voir ces 2 offres sur le site internet de Mobistar. Actuellement, tu as déjà un 
abonnement qui te coute 20€/mois chez ce même fournisseur. Ci-dessous, tu trouveras les 2 
promotions et des extraits des conditions générales de vente. Réponds aux questions 
suivantes. 
 
 

1. Calcule le montant total du Smartphone après la durée minimale de l’abonnement ? 
 
Avec l’abonnement Panthère 55 
 
 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
Avec l’abonnement Panthère 35 
 
 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

2. Que penses-tu de ces montants ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  
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3. Après 6 mois, tu désires résilier le contrat.  Quelles en seront les conséquences ? 
 

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 
 

4. Tu as finalement décidé d’acheter l’iPhone et t’abonner il y a 3 jours. Entre temps, tu 
as trouvé une offre plus intéressante. Peux-tu annuler ton achat ? 

 
 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  

 ..........................................................................................................................................  
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8. Je fais face à une problématique relative à un contrat. 
et 

9. Sur base d’une situation financière donnée, j’élabore un budget qui 
prend en compte l’achat d’un bien durable et je justifie les choix opérés. 

 
SITUATION 
 
Scénario (partie 1) : 
 
Tu es à la recherche d’un appartement à louer (650€/mois maximum).  Tu viens d’être 
engagé(e) comme salarié(e) en CDI et tu gagnes 1250€/net. Ton(ta) compagnon(compagne) 
travaille également et gagne 1050€/net. 
Vous souhaitez acheter une voiture citadine 5 portes. 
 
Tâches à réaliser : 
 

1. Etablis un budget mensuel « sans voiture ». 
2. Estime le prix de l’achat d’une voiture. 
3. Compare des offres de crédit en calculant le cout du crédit. 
4. Etablis un nouveau budget mensuel « avec voiture » cette fois. 

 
Scénario (partie 2) : 
 
Cela fait 1 an que vous êtes dans votre appartement (il s’agit d’un bail de 3 ans, le bailleur 
avait demandé 5 mois de loyer en garantie). 
Vous décidez de souscrire à un prêt pour l’achat d’un Home Cinema. Le contrat (vierge) se 
trouve en annexe. 
Vous souhaitez louer un nouvel appartement. Et pourquoi pas acheter ? 
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Tâches à réaliser : 
 

1. Prends connaissance de tous les documents qui se trouvent en annexe. 
 

2. Réponds aux questions suivantes :  
 

a. Quel est le nom de ce type de crédit ? 
b. Est-ce raisonnable ? 
c. Que signifie le mot « aval » dans le contrat ? Qu’est-ce que ça implique ? 
d. Qu’auriez-vous pu faire si vous ne vouliez pas passer par un crédit ? 
e. Peux-tu quitter ton appartement que tu loues à n’importe quel moment ? 

Quelle est la procédure ? 
f. Le montant de caution est-il correct ? 

 
3. Détermine le montant d’un appartement que vous pourriez acheter.  Compare 

diverses offres et fais des simulations en calculant le cout du crédit ?  
 

4. Quelle est ta conclusion ? As-tu des conseils à proposer ?  
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Annexes pour la situation d’intégration 
 
 

 
 
 
Extraits trouvé dans la brochure « Loi sur les loyers » du SPF Justice 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

« Inutile de rêver au-dessus de ses moyens. Avec l’aide de son banquier ou de son courtier, il convient de 
déterminer le montant que l’on peut emprunter AVANT tout engagement. On considère généralement que la 
mensualité du crédit hypothécaire ne peut dépasser 1/3 des revenus nets de l’emprunteur ou du ménage. » 
 
Extrait trouvé sur http://www.immo-particulier.be/fr/informations/conseil-immobilier/credit-hypotecaire.html :  
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